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Il vecchio borgo marinaro
sorge sul promontorio, piu
in alto il castello e un mu-
raglione che sembra esser
piantato li da sempre. Sof-
fia una brezza veloce, si re-
spira |'aria del mare.

Termoli, quel mare &
I’Adriatico, trailbluelafer- *
rovia c'é ['Agenzia Remo.

Tutto inzia presto, molto
presto, quando Remo a 18
anni decide di aprire la sua
agenzia di pratiche auto.
Non & un tipo che ama im- 51 dedica alla formazione.
provvisare, non lo & oggi e Studia, HPF?’_DfO“d'S‘EE' -
non lo era allora. Prima di Prepara e siinteressa. leri,

lanciarsiinquest’avventura €OMe€ oggi.
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Oggi, che di anni sono 72, & ancora i al posto di
comando e si racconta con la grinta e 'energia di
un diciottenne.

Un periodo di lavoro complicato, un mercato dif-

ficile, soprattutto all‘inizio, quando i punti di riferi-
mento erano pochi.
Poi arriva Sermetra e lui @ uno dei Soci fondatori,
uno di quelli che credono in questo progetto fin
dallinizio e ne riconoscono |importanza. E' un
vero imprenditore e sa vedere lontano. Cosl la sua
attivita si fa ancora piu intensa: tanto lavoro, tan-
ti clienti e la collaborazione di un gruppo stretto
di persone fidate. Nel frattempo i figli crescono e
Remo matura sempre piu la decisione di riportare
I'attivita in famiglia. Oggi I'azienda & a conduzione
familiare e sta vivendo un vero e proprio passag-
gio generazionale...in agenzia infatti sono entrati
1 suoi tre figli, Donatella, Sandro e Annalisa, ognu-
no con la sua specificita, il suo carattere e un ruolo
ben preciso.
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Due generazioni a confronto dunque, ma unite dal-
la stessa visione delle cose: prezzi contenuti in relazi-
one alla qualita del servizio e professionalita. Questo
il segreto del loro successo e di una grande clientela,
fatta di trasportatori, concessionarie e cittadini. Un
punto di riferimento per i termolesi. Una politica
vincente anche nei momenti piu difficili e di fronte
ad una concorrenza spietata... “Oggi tutti provano
a mettersi sul mercato ma sono pochi quelli che re-
sistono...perché alla base di tutto deve esserci com-
petenza, professionalita e, perché no, anche del sano
buonsenso’




Di Sermetra Remo dice: "abbiamo fatto - e riba-
disco abbiamo - una grande e bella organizzazi-
one. Sermetra & un'equipe forte, fatta di persone
che credono negli stessi nostri valori e in grado di
creare relazioni importanti per il nostro lavoro. A
proposito, sto aspettando che facciate qualcosa per
il servizio di assistenza al cittadino sulla riscossione
bolliin Molise...cosa state aspettando?!”

E alladomanda cosa cambierebbe del suo passato,
la risposta @ “Niente. Non sono abituato a guardar-
mi indietro...vado avanti, sono felice di quello che




ho fatto...e sono sicuro che i miei figli sapranno fare
meglio di me”

Nel prossimo futuro c'@ il progetto di aprire
un‘autoscuola e di dare sempre piu spazio alla for-
mazione professionale, il suo pallino di sempre.Tanto
e vero che il fiore all'occhiello di questa agenzia & un
aula dedicata ai corsi d’aggiornamento, agli incontri
e ai convegni. Ma questa sfida e tutta di Donatella,
Sandro e Annalisa.
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